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 ,שלום רב

 

סבא אותה הקמתי לפני    – ומאמן קבוצת ריצה בכפר    מנטאלי וגופני  עובד כמאמן

ספורטאים הרצים מוקדם בבוקר. מעיד    10שנה: "רצים עם אסף" המונה כ    20כ  

בתהליכים של רכישה והקניית עוצמות וחוזקות    על עצמי כמאמן מחויב המתמחה

 הן בפאן הגופני והן בפאן המנטאלי. –  ולמבוגרים לבני נוער

 

מאמן ומלווה אנשים עם צרכים מיוחדים )"אוטיזם בתפקוד גבוה"( כבר למעלה  

 מעשור ותודתי והערכתי אליהם שלוחה תמיד. 

 

במקביל לעיסוקיי כמאמן ברשותי שני תארים אקדמאיים, במדע המדינה ותואר 

 שני במנהל עסקים עם התמחות בשיווק. 

 

ניתן ועליי  עיסוקי  וכמובן שאשמח   www.asaflev.co.ilלקרוא באתר:    עוד על 

משותפת תעסוקתית  היתכנות  לבדוק  מנת  על  לפגישה  מקום  לכל  הן  לבוא   ,

 כשכיר בארגון והן כנגד חשבונית.

 

  , מועסק בחצי משרה בחברה מובילה המקימה אתרי אינטרנט בארץ ובעולם כיום

אודה לשמירת במשרה מלאה או בחצי משרה;    –ומחפש אחר אתגרים נוספים  

 דיסקרטיות בעבור פנייה זו; 

 

 המלצות יינתנו על פי דרישה.

 

 , תודות

 אסף לב      
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 השכלה 

 . בישראל " דרבי" אוניברסיטת  - Marketing Management - תואר שני 1999 - 2001
 

 ומדע המדינה.מנהל עסקים האוניברסיטה הפתוחה,  - ראשון תואר 1993 - 1997
 

  

 ניסיון מקצועי 

 
 במשרה חלקית  –מנהל מכירות ארצי בחברת אלומיניום גדולה     2019 - 2013

                            
                           הלקוחותבענף הבנייה תוך מתן מענה לצורכי ייצוג והעמקת נתח השוק של הארגון                 
 הפרויקט כולו.  לאורךליווי הלקוחות באופן מתמשך ו                

     
 ושמנים  , דלקיםמנהל שיווק ומכירות ארצי בחברה לאספקת סולר 2013 -2002

מכירתיות. חתירה מתמדת שיווקיות ו  סטרטגיותוא  ביצוע ויישום טקטיקות,  הגדרה
וקידום   לשיפור  במקביל  זאת  ביותר,  הגבוהים  והביצוע  השירות  ביעדי  לעמידה 

   המכירה, הגבייה ומתח הרווחים בשווקים בהם פעיל הארגון.
 

2002 - 2000 
 
 
 
 
 

2000 - 1997 

 תהלי סחר -מנהל מכירות ארצי 

אחריות על סך מכירות החברה העוסקת בייצור ושיווק מוצרי נוחות לרכב. שימוש 
בטכניקות "מכירת גרילה" ועידוד גורמים יצירתיים ומוטיביציונים בהנעת העובדים,  

 עד לכדי תפיסת נתח שוק נרחב ושמירה עליו. 
 

 חולון, עבור רשת "מורג"  - 2000ת מנהל סניף ימי

עובדים. ניהול ותפעול   35כזכיינית באתר וניהול צוות של כ  ביצוע מדיניות הרשת  
של   וביצוע  הפקה  עונתי.  ופאב  קיוסקים  ספורט,  חנות  גדולה,  מהיר  מזון  מסעדת 

 . אירועים גדולים
 

 מןשיער" פארק הקופים, בן  -גן אירועים ומסעדה, "גני נהל מ 1994 - 1997

 לכל גיל.  ואירוח ייצוג זכייני האתר כמנהל בפועל והפיכתו לפארק בילוי 
 עובדים.   40קביעת נורמות עבודה ושירות תוך כדי ניהול וניוד צוות של כ 

1991 - 1988 
 צבא

 .וולקן  – יחידת נ"מ מתנייעתלוחם ב -שירות צבאי מלא 

   קורס מפקדים וקורס חובשים קרביים. בוגר 

קורסים  
 והשתלמויות

 . פריזמה יועצים  -ומנות המכירה א -
 . מכון לפריון העבודה -שיטות הדרכה  -
 .וחשבשבת , אינטרנטOFFICE -כל תוכנות  -  מחשבים -
 טריאתלון ושחייה.  מאמן -בוגר וינגייט  -

 .שפת אם -   עברית - שפות
  .טובה מאד - אנגלית  -

ושעות   תחביבים
 פנאי

 שחיית מים פתוחים בים.    -
 ושיווק.  פילוסופיה  ,קריאת ספרי היסטוריה -

 


